
Vysvetlivky k štandardnému procesu spolupráce s profíkmi z YMS.:
1 až 3 = nespokojný užívateľ existujúcich systémov
4 = rozhodnutie manažmentu prizvať YMS, a.s.
5 = prvá návšteva obchodného riaditeľa
6 = úvodná nedôvera potenciálneho klienta 
7 = začiatok spolupráce s projektovými manažérmi
8 = vývoj nového riešenia v softvérovom laboratóriu YMS

UŽ PRÍLIŠ 
DLHO NA 

TO TLAČIVO 
   ČAKÁM ...

HEY!
MUSÍME ICH 
ZAVOLAŤ, UŽ 
NEMÁME INÚ 

MOŽNOSŤ.

TO RIZIKO 
FAKT NEVIEM 
ODHADNÚŤ...

DRŽTE SA, 
DÁMY A PÁNI, 
IDEME NA TO.

TO SI ROBÍŠ...

ČOOOOO???

TO FAKT??

TAK ČO VY 
NA TO, PANSTVO,  

FUNGUJE TO... BRAVÓ, CHLAPCI, 
NESKLAMALI 

STE...

9 = satisfakcia pri odovzdávaní sľúbeného diela
10 až 12 = radosť z nových IT možností a radosť klientov, 
                   že sme naozaj vyriešili ich problémy 
13 = výsledok zhodnotenia spolupráce manažmentom klienta
14 = začiatok dlhodobej, obojstranne výhodnej spolupráce

to be 

continued...

SPOLAHNI SA, PUSA.SME TU.
MÔJ MILÝ, 
TO TVRDIA 
VŠETCI...
UKÁŽ SA.

CLICK! CLICK! CLICK!

SILA.
ŠLAPE TO 

AKO HODINKY...
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2.

3.

4.

5.

6.

7. 8.
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9.
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13.

14.

11.

EŠTE AJ TEN 
SATELIT DO TOHO 
ZAKOMPONOVALI.

TOTO 
NEDÁM ANI 

S KONTINGENČNOU 
TABULKOU 
V EXCELI...

TAK S TÝMTO 
SOFTVÉROM, VÁŽENÍ, 

MÁTE DOKONALÝ 
PREHLAD O VŠETKOM.


